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Sabati e doppi turni, si rivede la old economy

INDUSTRIA

Carpenterie e officine
faticano a gestire gli ordini
legati ai nuovi macchinari

Anche i dati Istat certificano
il boom. Le imprese: «Ogni
giorno diciamo qualche no»

LucaOrlando
MILANO

«Ordinirespinti? Proprio stamattina.
Ilcliente chiedevaunbasamento per
iprimidiluglio. Glihochiestosestava
scherzando: purtroppo no». Piidico-
siLucaCombain effettinon potrebbe
fare.Lasuaaziendameccanica, 56ad-
dettieoltre dieci milioni diricavi, sta
lavorando datempo a pienoregime:
doppio turno di nove ore durante la
settimana, altre sei ore il sabato, un
organico lievitato di otto unita inun
anno, acuisiaggiungonoaltrilavora-
toriinterinali. Accelerazionedelresto
necessaria. Perché'azienda piemon-
tese, cosi come altre del comparto
meccanico e dellelavorazioni di car-
penteria, stasperimentando gli effetti
collateralidel boom dimacchinariin-
nescatodal piano 4.0edallacorsadel-
Pexport. Binomio che nonsolohafat-
tolievitare le commesse dell’intero
settore, portandoladomandainterna
dimacchinarialnuovo record storico.
Machehascaricato amonte dellafi-
lierameccanicauna massacrescente
dicommesseinunlasso ditempori-
dotto: ondatadipienache mette pitidi
un’azienda in difficolta.
Dativisibilianche neinumeriIstat,
cheadaprile mostranoirisultati mi-
glioriproprio qui: afrontediunacre-
scita annua dei ricavi industriali del
4%, prodottiinmetalloe metallurgia
scattano in avanti di dieci punti (an-
che nelle commesse), € in forte pro-
gresso (+8%) e anche il comparto dei
macchinari, cioé i committenti della
filiera di sub-fornitura. «Queste ri-
chiestestanno mettendoincroce tutti
-aggiunge Comba - e ciascuno cerca
dirispondere almeglio. Pur correndo,
neisiamo saturi per tre mesi emezzo.
Del resto, se dico al cliente che com-
pletoillavoroincinque mesinonven-
gopresoneppureinconsiderazione.
Per fine settembre ungrande gruppo

dellemacchineutensilimiha chiesto

" trebasamenti: riusciremoarealizzar-

ne soltanto due».
Le Pmireagiscono come possono,

- mettendoincampo ogni possibile for-

ma di flessibilita, interna ed esterna,
provandoacoinvolgere anche partner
delterritorioquandolacapacitapro-
duttivaesistente, comestaaccadendo,
non basta pif. «Quasi quotidiana-
mente cisonoaltrecarpenterie che mi
passano commesse - spiega Dario
Tanghetti, titolare della bresciana
Carpenteriain Ferro - e sitrattadila-
vorianche corposi. Proprioorasul ta-
volo ho la richiesta di un’azienda di
Modena. Vale 3omila euro ma mi sa
chenonriesco: propriostamattinaho
preso due nuove commesse dirette,
nonso piticome fare». L’aziendabre-
sciana, 14 addetti,adottaogniformadi
flessibilita possibile, tra sabati, straor-
dinarieinserimentodilavoratoriinte-
rinali. Ma ancora non basta. «Traun
paiodisettimane assumiamounnuo-
vooperaio - spiegal'imprenditore-e
speriamo che basti: quistiamoriman-
dando indietro ordini ogni giornon».
Raccontoanalogo per AndreaLo-
da, titolare delle Costruzioni Mecca-
niche Montirone, 20 personeeoltre 4
milionidiricavi, il top disempre. «Ab-
biamoinvestitoinunampliamentoe
in nuove attrezzature gia un paio di
annifa-spiega - econtinuiamoadal-
largare il perimetro interno, con tre
personeassunte nell'ultimoanno.La
difficoltae quelladievadere pertem-
polerichieste: noi abbiamo due mesi
“pieni” e gia qualcosa di pianificato
per settembre e ottobre. Un mercato
cosi forte non si vedeva da tempo:
stiamo aumentando le vendite del
20%, dopoessere cresciutidel 20%an-
chelo scorso anno. I’export va bene
masierisvegliata soprattuttol'Italia,
dove primanonc’eramodo divende-
reunamacchina nuova». Latensione
dallatodelle fornitureamonte e evi-
dente, tanto da spingere numerosi
clientiacontrattualizzare subasean-
nuagquelochein passato veniva con-
fermato mese dopo mese. Attendi-
smo che ogginon ¢ pit1 possibile.
«Alcuni clientiitaliani eanche tede-
schi ci hanno visitato - spiega I'im-
prenditore piemontese Alberto Cava-
letti - chiedendocise vedevamo qual-
che criticita neitempi. In effettierano
abbastanza spaventati, sul mercato &
noto che i tempi si stanno dilatando.
Eccoperché cihanno ordinatoinunica

soluzione I'intera produzione 2018:
prima non era mai successo». I ricavi
dell’azienda di Avigliana, Clp, sono a
ridosso del record storico e anche in
questocasosiadotta ogniforma possi-
bile di flessibilita, anche con fornitori
esterni. «Siamo saturi quasi fino alla
fine dell’anno - aggiunge I'imprendi-
tore - e parte del lavoro andra al 2019.
Forse oraladomandahaunpocoral-
lentato, credoancheperladifficoltasui
tempi di consegna. Io comungque un
mercato cosi faticoaricordarlo: quan-
doseicostrettoadire molti “no”,come
capita, vuol dire che sicorredavvero».

2 RIPRODUZIONE RISERVATA

I DATI ISTAT

+10%

Prodottiin metalloe
metallurgia
Nei dati di aprile sul fatturato

dell'industria (+4% su base annua

la media globale, +0,3% il dato
mensile) & questo il comparto pil
tonico. in grado dicrescere del
10% anche nelle nuove
commesse acquisite nel mese.
Un trend ormai consolidato,
visibile fin da gennaio, con i ricavi
di questo settore (+13,2% a
gennaio, +9,2% a febbraio, +5,1%
amarzo) acrescere
sistematicamente dal doppio al
triplo rispetto alla media.)

+8%

Macchinari e attrezzature
Sprint analogo anche per gli
impianti, beneficiari diretti della
ripresa del ciclo degli
investimenti anche grazie
all'apparato di incentivazione
messo in campo con il piano
Industria 4.0. | ricavi su base
annua crescono di otto punti, le
nuove commesse del 5,9%.
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Al lavoro. Un macchinario in opera alla Comba Group di Orbassano (TO)
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